	Dersin Adı
	Kodu
	Yarıyıl
	Teorik
(Saat/Hafta)
	3
	Kredisi
	AKTS

	
	
	
	Uygulama
(Saat/Hafta)
	0
	
	

	Satış Saha Planlaması
	1106322
	III
	Laboratuar
(Saat/Hafta)
	0
	3
	5


	Dersin Dili
	Türkçe

	Dersin Düzeyi
	Ön Lisans

	Dersi Veren(ler)
	Öğr. Gör. Fulya ALGÜL

	Dersin Amacı
	Satış sahasının iyi anlaşılıp, pratik olarak uygulanmasıdır.

	Dersin Öğrenme Çıktıları
	

	Öğretim Yöntemleri
	Düz anlatım. Uygulama ile desteklenecektir.

	Dersin İçeriği
(Kısa tanımı)
	



HAFTALIK KONULAR
	Hafta
	DERSİN TEORİK KONU BAŞLIKLARI
	Süre
(Saat)

	1
	Kişisel hazırlık yapmak İş planı yapmak
	3

	2
	İş planı yapmak Satış organizasyonu için gerekli dökümanları hazırlamak
	3

	3
	Satış ekibi ile günlük toplantılar ve iş dağılımı yapmak
	3

	4
	Toplantı gündemini belirlemek Toplantı için katılımcılara bilgi vermek ve toplantı mekanını hazırlatmak
	3

	5
	Toplantı için katılımcılara bilgi vermek ve toplantı mekanını hazırlatmak Gündeme uygun şekilde hazırlanarak toplantıyı gerçekleştirmek
	3

	6
	Gündeme uygun şekilde hazırlanarak toplantıyı gerçekleştirmek Birimin hangi dönemde ne kadar çalışana ihtiyaç duyacağını öngörümlemek
	3

	7
	Çalışanların hangi dönemde izin kullanacakları hakkında bilgi elde etmek İşlerin aksamayacağı şekilde personel izin planlamasını yapmak
	3

	8
	Teşhir ve tanzim mekanlarını düzenlemek
	3

	9
	Genel Tekrar
	3

	10
	Teşhir ve tanzim mekanlarını düzenlemek Fuar stantlarını düzenlemek
	3

	11
	Fuar stantlarını düzenlemek Çalışma alanını ergonomik şekilde düzenlemek
	3

	12
	Çalışma alanını ergonomik şekilde düzenlemek Gerekli olan birincil ve ikincil verileri toplamak
	3


	13
	Gerekli olan birincil ve ikincil verileri toplamak Birincil ve ikincil veri analiz etmek ve yorumlamak
	3

	14
	Birincil ve ikincil veri analiz etmek ve yorumlamak Kurum yapısına uygun yazılı raporları hazırlamak ve üst yönetime sunmak
	3


	Kaynaklar
	SATIŞ VE SATIŞ YÖNETİMİ
Prof.Dr.Ahmet H. İslamoğlu
Doç.Dr.Remzi Altunışık
Sakarya Yayıncılık - 2007

	Ders Materyali (Yardımcı ekipman, maket vs)
	Power point sunum

	Devam Zorunluluğu
	%70



DEĞERLENDİRME SİSTEMİ
	YARIYIL İÇİ ÇALIŞMALAR
	Sayı
	Katkı Payı (%)

	Ödevler
	0
	0

	Sunum
	0
	0

	Arasınavlar (Hazırlık Süresi Dahil)
	0
	0

	Proje
	0
	0

	Laboratuar
	0
	0

	Arazi Çalışması
	0
	0

	Kısa Sınavlar
	1
	100

	Dönem Ödevi / Projesi
	0
	0

	Portfolyo Çalışmaları
	0
	0

	Raporlar
	0
	0

	Öğrenme Günlükleri
	0
	0

	Bitirme Tezi/Projesi
	0
	0

	Seminer
	0
	0

	Diğer
	0
	0

	Kredi
	1
	100 

	YARIYIL İÇİ ÇALIŞMALARIN BAŞARI NOTUNA KATKISI
	-
	40

	YARIYIL SONU SINAVININ BAŞARI NOTUNA KATKISI
	-
	60

	Kredi
	
	100



AKTS - İŞ YÜKÜ TABLOSU
	ETKİNLİKLER
	Sayı
	Süre
(Saat)
	Kredi
İş Yükü

	Ders Süresi
	14
	3
	42

	Sınıf Dışı Çalışma Süresi
	1
	28
	28

	Ödevler
	0
	0
	0

	Sunum
	0
	0
	0

	Arasınavlar (Hazırlık Süresi Dahil)
	1
	20
	20

	Proje
	0
	0
	0

	Laboratuar
	0
	0
	0

	Arazi Çalışması
	0
	0
	0

	Yarıyıl Sonu Sınavı (Hazırlık Süresi Dahil)
	1
	35
	35

	Kısa Sınavlar
	0
	0
	0

	Dönem Ödevi / Projesi
	0
	0
	0

	Portfolyo Çalışmaları
	0
	0
	0

	Raporlar
	0
	0
	0

	Öğrenme Günlükleri
	0
	0
	0

	Bitirme Tezi/Projesi
	0
	0
	0

	Seminer
	0
	0
	0

	Diğer
	0
	0
	0

	Kredi İş Yükü
	 
	 
	125

	Kredi İş Yükü / 25
	 
	 
	5

	Dersin AKTS Kredisi
	
	 
	5


